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LEDARE

A 014 tog jag dver som agare av Orust Motor efter Borje
‘ Hansson. Han har varit delaktig i foretaget lange, vilket var
valdigt bra fér mig som kom fran en annan bransch. Jag
har drivit foretag sedan 2003 med reparationer av fartyg
och tyngre industri.

Nar tillfallet att forvarva Orust Motor uppenbarade sig tog jag
chansen, och det har varit en ny utmaning . Jag sdg maojligheten
att utveckla det gamla och valetablerade foretaget som inte bara
skulle f& ga i stopet. Det var en stabil grund att bygga vidare pa
och jag kande att det fanns en stark potential inom foretaget.

Ett arv vi ska fora vidare

Men for att lyckas kan man inte bara sitta still. Man maste hela
tiden uppdatera sig i ett forsok att hanga med i utvecklingen.

2016 6ppnade vi en Husgvarna-butik i Stora Hoga som har bidra-

git till att vi kan lyfta fram Husqvarnas produkter ytterligare, och
halla hart i samarbetet som funnits d&nda sedan 1959.

2018 kom nésta milstolpe. Da gick Mera Maskin in som dela-
gare | foretaget och kort darefter forvarvades Ebo Hydraul som
nu fusionerats in i Orust motor. EBO kommer att verka pa samma
satt som det gjort sedan tidigare, om inte battre.

Mera Maskin, har bidragit med finansiella muskler och mer
gjort satsningen pa Park & Forvaltning méjlig. Det ar ocksa en
delivar langsiktiga plan, eftersom en stabil partner ar viktigt att
ha om det skulle blasa snéla vindar. Det inger en extra trygghet
till var kompetenta personal som genom sina kunskaper ger oss
mojligheten att ta Orust Motor till nya nivaer.

Grundpelaren i var verksamhet ar vara verkstader. Idag har vi
en serviceverkstad, platverkstad pa Orust och ar auktoriserade for
Volkswagen, Audi, Skoda, Seat och Fiat Professional dar vi satsar
pa husbilssegmentet. Med hjalp av var nybyggda verkstad med
storre utrymme har det blivit verklighet

| Stora Hoga har vi en rejal verkstad dar vi har faciliteter att ta

hand om allehanda tyngre maskiner som gravmaskiner, lastbi-
lar traktorer m.m

P& bada vara anlaggningar har vi Husqvarna butiker med
tillhorande verkstader dar vi Saljer och reparerar allt inom Hus-
gvarnas skog och tradgardssortiment.

Detta ger oss en bredd med flera ben att sta pa som kan
vara tryggt om tiderna forandras.

Orust Motors absolut framsta tillgéng ar var personal som ar
mycket lojal och kompetent samt staller upp i alla vader. Det ar
en ynnest att fa ha sadana medarbetare .

Var fortsatta malsattning ar att gora ett bra jobb for vara kun
der. Mottot ar att dven om kunden inte ar nojd nar den kom
mer in ska den vara det nar den kommer ut. Det galler oavsett
om det ar en kund som behover en ny kniv till grasklipparen
eller reparationer for hundratusentals kronor. Det ska inte vara
nagon skillnad.

| 70 &r har Orust Motor varit en trygghet for kunder som
efterfragat kvalité, bade i produkter och tjanster. Det ar ett arv
som vi ska féra vidare - s att Orust Motor kan finnas i minst 70
ar till.

David Béckerbo, VD

I

"Jag ser en forbattringspotential i allt vi gor”

Angela Relfsson ar koordinator och projektkoordinator pa Orust Motor.
I hennes roll &r hon i princip involverad i varenda en av foretagets grenar,
med allt fran ansvar inom marknadsféringen och bilinkdp till att starta
upp en ny filial. En spindel i natet och David Backerbos hogra hand.

- Det innebar att jag bland annat hanterar per-
sonalfrégor, och de anstallda kan alltid ventilera
till mig. Jag ar ocksa férmedlare och arrangerar
konferenser och liknande. Jag ér lite av en
allatare och har kunskapen inom det praktiska
ocksd, sager Angela

Att ha ett finger med i spelet i det mesta
innebar saklart en del utmaningar. For Angela ar
det viktigt att vara lyhord och kunna se signaler
tidigt for att kunna skapa sa bra forutsattningar
som mojligt for Orust Motor

- Variationen och de olika utmaningarna ar

otroligt roligt. En sddan sak som att tillsatta ratt
person pa ratt plats tycker ar valdigt harligt.

David Backerbo har manga tankar om vad
som kan utveckla Orust Motor, vilket gor att det
aldrig star stilla pa foretaget. Angela gor i sin tur
sa att idéerna blir till verklighet.

- Det ar darfor vi kompletterar varandra sa
bra. Han ar en entreprenor ut | fingerspetsarma,
men slutfor aldrig sina idéer, skrattar Angela.
Istallet ar det jag som far se till att det hander.
Jag ar aldrig nojd och ser en forbattringspoten-
tial i allt vi gor.






Fran vénster: Har behéver vi er hjélp med namn

Det har ar Orust Motor

Sedan 2014 driver David Backerbo Orust Motor, efter att ha kopt foretaget

fran den tidigare dgaren Borje Hansson. Med en bra grund att bygga vidare
pa har Orust Motor haft en utvecklande resa under de senaste sex aren med
utbyggnationer, férvarv och utékningar i verksamheten.

Karnan i Orust Motor ar bilverkstaden. Det
ldngvariga samarbetet med Volkswagen
och Audi, som senare kompletterats med
Skoda och Seat, ar ett bevis pa kunskapen
och kompetensen som finns i foretaget
och i synnerhet verkstaden. Nyligen har
ocksa foretaget kommit Gverens med Fiat
Professional, vilket innebar att en sats-
ning pa husbilar och arbetsbilar kommer
trada i kraft 2020. Orust Motor har aven
mojligheten att serva andra marken som
godkanns av de forsakringsbolag som
foretaget samarbetar med.

Pa filialen i Stora Hoga finns en Husqvar-
na-butik dar kunderna kan hitta produkter
fran det ledande market inom sitt Skog &
Tradgard. Samarbetet innebar ocksa att
Orust Motor erbjuder en helhetsldsning
vid kop av de populara robotgrasklipparna
fran Husgvarna. Radgivning, installation,
reparation och férvaring samt uthyrning

finns tillgangligt genom Orust Motor

| en satsning pa att ytterligare bredda
sin repertoar har en stor satsning genom-
forts inom Park & Forvaltning dar Hus-
gvarna Constructions ar ett av markena i
portfolien. Med ytterligare marken som
Giant, Timan, Hako, Toro, GMR, Club Car
och Garia har Orust Motor forutsattningar
for att mota behovet hos kunder som
kommuner, kyrkor, bostadsbolag och
entreprenorer.

Detta har kunnat bli verklighet genom
Mera Maskin, som sedan en tid tillbaka ar

majoritetsagare i bolaget. Det har innebu-

rit storre ekonomiska muskler och tillgang
till kompetens som ar vardefull i ambitio-
nen att expandera, i synnerhet inom Park
& Forvaltning.

| samma lokaler i Stora Hoga finns aven
Ebo Hydraul. Foretaget ar en del av Orust
Motor sedan forvarvet av David Backerbo

2018. Ebo Hydraul fokuserar pa stora
och tunga maskiner i den mekaniska och
fullsorterade hydrauliska verkstaden. Ebo
Hydraul ar ocksa aterforséljare sedan en
lang tid tillbaka av Kroon Oil som har ett
brett utbud av manga hogklassiga oljor.
En leverantor som klarar att tacka av alla
behov. Via Ebo Hydraul finns &ven ett sam-
arbete med maskinleverantoren Claas
Orust Motor har idag sammanlagt 35
anstallda med stark kompetens inom olika
omraden, som inger en trygghet i foreta-
get. P& grund av den laga personalomsatt-
ningen har inte Orust Motor utmaningen
att borja om och lara upp medarbetare
pa daglig basis, utan kan istéllet foku-
sera pa att erbjuda fordjupning i form av
utbildningar som okar spetskompetensen
ytterligare
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Orust Motors grundare, Harry Hansson, gifte sig med Maj, kopte
garden Halla och startade 1950 en motorverkstad som han drev
parallellt med jordbruket. Aven om han inte var jordbrukare i
grunden var det levebrodet. Manga jordbrukare kom forbi verk-
staden och bytte reparationer mot

mjolkning.

Efter nagra ar gick det sa bra att han kunde lagga ned jordbru-
ket och anstalla egna mekaniker. Foretaget blev aktiebolag och
fick namnet Orust Motor. Harry borjade tidigt med forsalining. Pa
60-talet kopte han in hela partier med motorcyklar av bilhandlare,
reparerade och sdlde sedan vidare.

Traktorer var nagot som efterfragades och Harry fick kontakt
med broderna Jane, en av dem var bosatt i England och kopte in
valanvanda Ferguson-grallar somn han malade om och exporte-
rade till Sverige. Harry var en stor kund och fick sandningar pa tre
grallar om gangen. De eftertraktade traktorema renoverades och
saldes pa Orust Motor, de allra flesta innan de hade anlant till
Sverige

Harry sélde aven bilar. Fran borjan Morris, innan det blev
Volkswagen och Audi. Bilforséljningen slutade han med 1980,
men fortsatte p& Orust Motor i ytterligare 10 ar genom en séaljare
anstalld av Bohus Motor i Uddevalla. 1980 flyttade foretaget till
nya lokaler med storre mojlighet till utveckling

Orust Motor var ocksa tidiga med forsaljning av Husqvarnas
skog- och tradgardsmaskiner. Detta borjade redan 1959 nar Hus-
qvarna borjade tillverka motorsagar, och lever kvar an idag

P& 70-talet kom mojligheten att sélja nya Zetor-traktorer fran

Orust Motor 70 ar

1950-2020

BORJE HANSSON tog &ver Orust Motor
1980 efter sin far Harry Hansson som
grundade foretaget.

Efter mer &n 30 ar som dgare salde han
2014 Orust Motor till David Bickerbo.
Det gav mer tid till motorsporten som
ar hans stora intresse. Han bérjade
bland annat arbeta deltid hos Tibuc, ett
foéretag som arbetar med produktion av
tévlingsbilar.

je, som hunnit bli 66 ar, &r sedan en
lang tid tillbaka en stor Audi Ur-fantast
och pa bilden star han vid sin Audi Ur
Quattro, en av de mest exklusiva bilarna
inom Gatebil Extreme som han deltagit i
genom aren. 2018 placerade han sig pa
en stark tredjeplats i tavlingen.

davarande Tjeckoslovakien. Det blev sa lyckosamt att 36 traktorer
séldes pd bara 16 manader. Zetor var en partner fram till 2010
och Orust Motor blev under en period Sveriges storsta aterforsal-
jare tre ar i rad.

Volkswagen och Audi blev pa senare ar kompletterat med
Skoda. Tre marken som varit stormmen i Orust Motor och sa dven
idag. Foretaget var fram till 2004 kontraktsverkstad under Bohus
Motor. Volkswagen Tyskland ville da att alla verkstader skulle ar
beta under generalagenten och stora krav stalldes. Orust Motor
klarade kravnivan och satsningen som lever vidare an idag blev
mycket lyckad.

2008 bestamde sig ocksa Audi, med 148 serviceverkstader i
Sverige, for att markant oka kraven. Efter de nya kraven och revi
sionen aterstod 83. En av dessa var Orust Motor som blev en av
Europas minsta servicepartners for Audi som godkandes. Nagot
som gjorde mig och personalen stolta.

Min far Harry drev foretaget fram till 1980 da jag tog over
Mycket har hant genom aren, men det jag ar mest stolt ver ar
hur manga personer och familjer Orust Motor forsorjt alla dessa
ar. Nar jag bestamde mig for att sélja foretaget ville jag att det
skulle vara ndgon med det ratta intresset och kunskapen som
tog over. Jag salde 2014 foretaget till David Backerbo som jag
fick stort fortroende for och Orust Motor fick mojligheten att leva
vidare.

Borje Hansson, dgare Orust Motor (1980 - 2014)



Ny butik i samband med 70-arsjubileum:

"FOR KUNDERNAS SKULL”

Butiken ar Orust Motors skyltfonster dar kunderna kan hitta allt de
behover till skogen och tradgarden.
- Jatteviktig for att presentera vara produkter pa ett snyggt sétt,

sager Hakan Lundqvist, som ansvarar for butiken.

Hakan Lundqvist &r butiks- och lageran-
svarig pa Orust Motor, och arinne pa

sitt tredje ar hos foretaget. Det ar hans
uppgift att ta emot gods, halla ordning pa

lagret och vara en hjalpande hand for kun-

derna i butiken nar de utforskar utbudet

-Vad kunderna vill ha skiftar beroende
pé sasong. Under vintern saljer vi mycket
motor- och rojsdgar. Nar varen kom-
mer skiftar fokuset till grasklippare och
robotgrasklippare, som fortfarande okar i
popularitet, sager Hakan

Servar 700 grasklippare
Behjalpligheten till kundema stannar da-
remot inte vid forsaljningen. Orust Motor

utfor aven installation av robotgrasklippa-
ren och utsattning av begransningsslingor
pa tomterna

- Nar det ar klippt och fardigt for aret
erbjuder vi forvaring och service av ro-
botgrasklipparen dver vintern. Totalt sett,
med filialen i Stora Hoga inréknat, har vi
600 - 700 robotgrasklippare som vi gar
igenom, servar och uppdaterar mjukvaran
pa, berattar Hakan

Orust Motor har haft ett [angt och nara
samarbete med Husgvarna sedan 1959
som utgor karnan av produktutbudet.

Utover det séljer foretaget Klippo och Gar-

dena, men gor dven service av Jonsered,
Partner och McGullochs produkter.

Ombyggnad av butik
| samband med Orust Motors 70-arsjubi-
leum kommer kunderna kunna ta del av
foretagets "nya” butik som har byggts om
Det ar en utbyggnad av den befintliga
butiken som nu blivit battre profilerad.

| och med att vi har var bilverkstad pa
samma stalle har det varit lite rorigt. Nu
kommer Skog & Tradgéard och bilverksta
den vara tydligt uppdelad for kundernas
skull. Butiken ar jatteviktig for att kunna
presentera vara produkter pa ett snyggt
och prydligt satt for vara kunder, avslutar
Hakan.



- Att lyssna och ta in &r enormt viktigt,
eftersom kunderna kommer med fragor
och dnskemal som ar valdigt varierande.
Det aringen kund som ar den andra ik,
sager Ann-Britt.

Som kvalitetsansvarig arbetar Ann-Britt
aktivt med att forbattra foretaget pa alla
plan, for att vara i standig utveckling. | och
med att Orust Motor ar auktoriserad servi-
ceverkstad for flertalet hogaktade marken
jobbar hon bland annat med att premis-
serna och avtalen foljs da kraven ar hoga.

- Vart mal ar att foretaget ska fortga och
alltid bli lite battre, sdger Ann-Britt.

Hyr din bil hos oss pa Avis biluthyrning

A

UASTBILY N

Dygnet runt!
Aret runt!
Vilket behov har du?
Vi har avtal med
alla forsakringsbolag!

Kvalitén och ekonomin
i trygga hander

Ann-Britt Romo och Tove Nilsson ar tva vardefulla pussel-

bitar pa Orust Motor. | sina roller som kvalitets- respektive
ekonomiansvarig ser de till att verksamheten utvecklas

och flyter pa.

"Utbildningar &r en viktig del”

Dessutom tar hon in feedback fran kunder
och formedlar det vidare pa kontinuerliga
verkstadsmoten. Ann-Britt ansvar ocksa for
utbildningar.

- Utbildningarna ar en viktig del for att vi
ska halla oss uppdaterade. Vi jobbar ocksa
mycket med att teknikerna ska fa kunska-
perna for att specialisera sig inom olika
omraden, forklarar Ann-Britt.

P& kontoret har hon séllskap av foreta-
gets ekonomiansvarig, Tove Nilsson. Tove
gor in- och utbetalningar till banker, skoter
redovisningen, momsrapporterna m.m

UITEN[BILS -

.
=]
¥ MELUAN

- Det ar alla sma delar som ingari
ekonomi. Leverantorerna ska betalas och
pengama komma in. Och alla vill ju sjalv-
klart ha [onen i tid, skrattar Tove.

Trivs superbra
Hon har erfarenhet sedan tidigare av att
jobba med ekonomi. Hos Orust Motor har
hon variti snart tva ar

-Det ar familjart och ett harligt gang.
Bade har och pa Stora Hoga, dar jag aren
dag iveckan. Jag trivs superbra, avslutar
hon

hallbara
helhetslosningar

inom atervinning och avfallshantering

Kontakta oss:

Tel. 020-49 50 00

trollhattan.sef@suez.com '/ tjorn.sefdsuez.com

Las mer pa suez.se

Stenungsund: 0303-696 60

Ett Biltjanstforetag

Uddevalla: 0522-889 40 Trollhdttan: 0520-375 00
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Sammanhallningen bidrar till var framgang

"Har staller vi alltid
upp for varandra”

Orust Motor ar auktoriserad serviceverkstad for Volkswa-
gen, Audi, Skoda, Seat och Volkswagen Transportbilar.
Det lilla foretaget har en stor kompetens i verkstaden som

moter de hart stdllda kraven.

- Hela ganget i verkstaden drar &t samma hall, séager
Thomas Bjork servicetekniker pa Orust Motor.

Den tidigare egenforetagaren Thomas
Bjork hade faktiskt varit i kontakt med
Orust Motor redan 2006, nar han flyttade
till Orust. Men eftersom det inte fanns
behov av mekaniker bytte han spér, da till
batbranschen.

- Men 2011 valde jag att starta upp en
egen verkstad och holl p& med detinagra
ar. Detta pagick fram tills David tog over
Orust Motor 2014 och jag blev erbjuden
en anstallning. Han var faktiskt kund hos
mig, berattar Thomas.

Du maste ha gjort ett gott intryck!

- Nagot bra maste jag ha gjort, skrattar
Thomas och berattar att han troligen hade
gjort annu ett forsok till att fa en anstall-
ning om inte fragan hade kommit

Vad var det som lockade sa mycket
med Orust Motor?

- Jag gillar méarkena. Anda sedan jag
blev utbildad mekaniker 1997 har jag job-
bat med Volkswagen och Audi, och det
ville jag fortsatta med.

Sa blev det ocksa. For sedan 2015 har

Thomas Bjork varit en del av Orust Motor
dar han numer ar servicetekniker och
verkstadsansvarig pa golvet. Kunskaps-
nivan hos Thomas ar hog, dessutom har

{4

Hela "Mek-géiinget” i
verkstaden, som jag
kallar det, drar at
samwmea hall och sam-
manhillningen ir
bra pé alla sitt

han nyligen genomfort en utbildning till
Master Technician. Men det som verkli-
gen skapat resultaten i verkstaden ar hela
personalstyrkan papekar han:

- Relationen arvaldigt god mellan oss

kamrater har. Hela "Mek-ganget” i verksta
den, som jag kallar det, drar 4t samma hall
och sammanhallningen ar bra pa alla satt.
Har stéller vi alltid upp for varandra.

Eftersom Orust Motor ar auktoriserad
serviceverkstad for val ansedda marken
som Volkswagen, Audi, Skoda, Seat och
Volkswagen Transportbilar ar de hoga kra
ven nagot som maste motas dagligen.

Trots att vi ar ett mindre foretag har vi

precis lika hoga krav pa oss som de storre
aktorerna och for det kravs bra forutsatt-
ningar. Till exempel nar det kommer till
verktyg och annan utrustning. Och med
tanke pa att det &r sa mycket ny teknik i
dagens bilar méaste man verkligen satta sig
ini systemen och veta hur det ar upp-
byggt. Det &r oerhort stimulerande, sager
Thomas Bjork



Tony Gustafsson, verkstadschef

"Jag har aldrig
trivts sa bra pa
en arbetsplats”

Ett foretag i utveckling, hérliga arbetskamrater och
auktoriserad servicepartner till valrenommerade
aktorer. Det ar bra forutsattningar for en verkstadschef

och mekanikerna.

- Génget jag har hand om &r otroligt trevliga och
vi hjalper alltid varandra, sdger Tony Gustafsson, som
varit hos foretaget sedan 2008.

Men relationen med Orust Motor inled-
des faktiskt redan 1999, nar Tony stottade
den forre dgaren Borje Hansson med
fragor rorande IT. Nar han sokte nytt jobb
2008, efter en tid som avdelningschef

pa ett stort mobelforetag, blev det Orust
Motor han sokte sig till,

- Jag pratade med Borje och sa "nu far
du fixa ett jobb till mig" P& den vagen ar
det, skrattar Tony.

De efterfoljande &ren var hans roll [T-
och kvalitetsansvarig. Men efter ett tag var
foretaget | behov av nagon med utbild-
ning till servicechef. Borje Hansson kande
att Tony var ratt person for det, och efter
kursen blev han verkstadschef.

"Det har &r det basta”
Orust Motor ar sedan en lang tid tillbaka
auktoriserad serviceverkstad for Volkswa-
gen, Volkswagen Transportbilar och Audi.
Pa senare tid har aven Skoda och Seat
tillkommit

- Jag tycker det har ar det basta. Det ska

vara en verkstad med bra marken. Sedan
ser jag fram emot att fa jobba med Fiat
Professional och deras husbilar, det tror
jag kommer bli bra, sadger Tony

Forutom bilverkstaden ar Tony ocksa
ansvarig for platverkstaden. Dar utfors
lagning av bilar som exempelvis varit med
om en krock, byte av vindrutor och annat
som ingar i en platverkstads tjansteutbud
Tony har ansvaret over ett gang duktiga
mekaniker/tekniker, och han kanner stort
fortroende for sina medarbetare

Jag arvaldigt glad 6ver ganget vi har.

Det ar otroligt trevliga killar och tjejer. Vi
hjalper alltid varandra. Jag har aldrig trivts
sa bra pa en arbetsplats, berattar Tony.

Over 50 ar p& Orust Motor
En av mekanikerna heter Helge Hermans
son. Han borjade sommarjobba pa foreta
get redan 1968 och blev sommaren 1969
anstalld pa Orust Motor, som varit hans
enda arbetsplats genom hela livet.

Det kanns som det bara gatt nagra ar,

trots att det ar mer an 50. Jag har haft tre
chefer och varit med om att vi bytt lokal.
Jag har inte varit arbetslos en sekund
sedan jag slutade skolan till bilmekaniker
i Uddevalla. Det har varit en valdigt stor
trygghet, sdger Helge.

Helge har hunnit bli 69 &r och jobbar
fortfarande. Nar han gick i pension 2016
gick han ned pé halvtid, nu &r han en bra
resurs och hjalper till nar det ar mycket att
gbra i verkstaden

Vad har gjort att du varit kvar genom
hela arbetslivet?

- Det beror pd méanga saker. Dels kam-
ratskapen med kollegorna och relationen
jag haft till cheferna. For mig har det
fungerat bra genom alla ar.

- Det har alltid varit spannande att
komma till jobbet varje dag och jag har
trivts bra med att meka och lara mig nya
saker. Det har alltid kommit nya utmaning-
ar, sager Helge Hermansson



Orust Motor har med
hjalp av Mera Maskin
fatt en utokad kund-
krets och maojlighet
till specialisering for

sdljarna ute pa faltet.

- Det kdnns valdigt
bra nar man har en
maskin som lyfter
kundens verksamhet,
sager Orust Motors
utesaljare, Joachim
Belin.

mesta for kunderna pa plats.

Orust Motors satsning har breddat utbudet

"VI HAR FATT NYA KUNDKATEGORIER"

Joachim Belin inledde sin resa pa Orust
Motor som butikschef for Husqvarna-
butiken i Stora Hoga i maj 2018. |
samband med att Mera Maskin blev
involverade foretaget blev han tillfrdgad
om han ville hoppa pa nya utmaningar i
rollen som utesaljare. Mera Maskin har en
tradition av att nastan enbart anvanda sig
av utesaljare mot sina kunder

- Nar David (Backerbo) fragade om jag
var intresserad diskuterade vi och sedan
fick jag uppdraget. Jag jobbar med det
har fullt ut sedan efter arsskiftet, berattar
Joachim.

Joachim har en bakgrund som lastbils-
chauffor, bargare och mekaniker ute pa
falt. De praktiska kunskaperna tillsammans
med hans sociala kompetens har visat sig
vara en bra kombination.

- Som baérgare fick man ibland agera
psykolog om det var illa, skrattar Joachim.
Dar fick man mycket av den sociala biten.
Dessutom ar jag intresserad av det prak-
tiska med maskinerna och det tror jag

WWwWWw.orustmotor.se
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kunderna marker av. Ibland har jag kunnat
hjalpa de pa plats aven om jag varit dar
som saljare.

Brett utbud

Joachim ar nu en av sju saljare. Med tanke
pa det breda utbudet som Orust Motor
nu kan erbjuda ar séljarna i viss man spe-
cialiserade pa ett sarskilt omrade.

- Vivill skapa en spetskompetens. Jag
jobbar framst med Husqgvarnas produkter,
som ar en viktig del for oss. Det ar aven
mycket fokus pa hjullastare och mindre
elbilar, exempelvis arbetsfordon som
liknar de som kan finnas pa golfbanor

Joachim menar att samarbetet med
Mera Maskin har gett bra effekt for alla
parter. Nu finns mojligheten att visa upp
de flesta maskinerna for kunderna pa
plats, vilket givetvis skapar en helt annan
kansla jamfort med att se den online eller
i en broschyr.

- Om en kund ar intresserad av att kopa
en hjullastare for en halv miljon kronor ar

Joachim Belin tycker att samarbetet med Mera Maskin gett god
effekt. Med tanke pa deras stora demopark kan Joachim visa det

Malin Nyman &r ny butiksséljare
i Stora Héga.

det storre sannolikhet att affaren gari las
om kunden far testa den i miljon den ska
vara, konstaterar han.

Satsning pa entreprenérer

Historiskt sett har kommuner, kyrkor och
bostadsbolag varit den storsta kundkret-
sen. Men pé senare tid har en storre sats-
ning pa entreprendrer tagit vid.

Med marken som Husqgvarna,
Husqgvarna Construction, GIANT, Timan,
Hako, Toro, GMR, Club Car och Garia ar
det tydligt att Orust Motor nu kan erbjuda
nagot for de allra flesta.

- Det &r det som ar roligt. Oavsett om
det efterfrdgas en motorsag eller hjul-
lastare kan vi erbjuda det. Vi har fatt in en
del nya kundkategorier. Det ar alltid lika
roligt att besdka en kund och lyssna efter
vad de behover. Det kanns valdigt bra nar
man har en maskin som lyfter kundens
verksamhet, sager Joachim Belin

072-748 70 93

www.claas.se

Kom in och prata CLAAS med o0ss!

Tillsammans med var servicepartner EBO Hydraul har vi forsalining, service
och reservdelar pa plats i Stora Hoga. Valkommen att prata traktor med oss.

Lennart Eriksson, sdljare

Simon Larsson, servicetekniker
072-221 03 29

oans | | |||!




Personalen pa Ebo Hydraul. Fran vinster: Simon Larsson, Eric Karlsson, Niclas Olsson,
David Bickerbo, Stefan Johansson, Jony Harri, Emil Olsson, Simon Martinsson,
Joel Hansson och Per-Ove Adielsson.

Eric Karlsson blev verkstadsansvarig pa
Fbo Hydraul 2019, men resan hos Orust
Motor har pdgatt anda sedan 2006, da
han borjade som praktikant i verkstaden.
Efter att han genomfort lumpen efter
avslutad gymnasieutbildning blev han
erbjuden anstélining hos Orust Motor.

- Jag har fatt mojligheten att vaxa pa
Orust Motor och det var valdigt roligt
nar chansen att flytta till Stora Hoga kom,
sager Eric.

Vad har férflyttningen inneburit fér dig?
- Jag ansvarar for verkstaden och har hand
om allt fran kundkontakt till slutfakturering.
Det sysslade jag lite med péd Orust Motor
ocksd, men det har innebar annu mer
ansvar.

Eric och hans kollegor utfor manga
olika arbetsmoment. Det kan rora sig om
service av storre maskiner som hjullastare,
traktorer och bergskrossar till grasklippare.
Dessutom ar Ebo Hydraul en komplett
hydraulisk verkstad dar exempelvis pri-
vatpersoner och akerier kan fa hjalp med
hydraulslangar,

Y

Ebo Hydraul har en valdigt bred leve-
rantorskrets som de anpassar sig efter.
Verkstaden kan erbjuda ompackning av
cylindrar, service av hydraulmotorer- och
pumpar. Dessutom ar forsaljning av
bransle- och oljefilter en stor del.

- Viér lite av en allatare. Det ar charmen

i det hela och det arvaldigt kul men samti-

digt en utmaning. Vi lyckas tack vare den
duktiga personalen och alla hjalpsamma
kollegor, sager Eric.

Leverantor som tacker hela behovet
Ebo Hydraul ar ocksa Sverigeagentur for
det hogklassiga oljemarket Kroon Ol ett
langvarigt samarbete sedan manga ar
tillbaka.

Det aren mindre tillverkare men med
stor bredd och framforallt kvalité, oavsett
specifikation eller fabrikat. De har manga
godkanda oljor och ar en leverantor som
klarar av att tacka hela vart behov, sager
David Backerbo, som driver Orust Motor.

Kroon Oil anvands aven internt i foreta
gets verkstader.

N\ EBO HYDRAUL

Sedan 2018 &r Ebo Hydraul en del
av Orust Motor. En fullrustad
hydraulisk verkstad, aterforsaljning
av Kroon Qil och samarbete med
Claas ar bara nagra saker som till-
kommit av forvarvet.

- Vi ar lite av en allatare, sager
Eric Karlsson, verkstadsansvarig pa
Ebo Hydraul.

Simon Larsson &r servicetekniker hos Swedish Agro Machinery och utgar sedan
2017 fran Ebo Hydraul. Hans huvudfokus &r traktorer fran Claas.

Samarbete med Claas

Ett starkt samarbete har Ebo Hydraul
aven med maskintillverkaren Claas. Simon
Larsson, som ar anstalld servicetekniker
hos Swedish Agro Machinery (generalim-
portor av Claas-maskiner i Sverige), utgar
sedan 2017 fran Ebo Hydraul och har
direktkontakt med kunder i naromradet.

- Jag arbetar med allt mojligt, som
gravmaskiner, lastmaskiner och rundbal-
spressar. Men det jag fokuserar pa mest
ar Claas-traktorer. Maskinerna ligger langt
fram rent teknikmassigt. En traktor gor
mycket &t lantbrukaren sjélv idag med
hjalp av autostyrning. Sedan kan man
folja bransleforbrukning och annan data i
realtid via en applikation, forklarar Simon,
som anser att samarbetet ar bra for bada
parter:

- Det stér ofta maskiner pé& garden har
som kunder kan provkora, och eftersom
det ar ett marke som ér lite extra kant kan
det dra hit kunder som samtidigt far upp
ogonen for Ebo Hydraul
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Vi &r nu markesauktorlseradedfor service och reparationer for
' Flat Professional. Efter att ha investerat i utbildning och specialut-
rustnlng ar vi experterna pa méarket och atgardar din bil med origi-
naldelar av hogsta kvalitet.

YRKESFORDON HUSBILAR

Vi vet hur viktig din transportbil ar for din Dags att forbereda arets husbilssasong!
verksamhet. Darfér erbjuder vi snabb, Boka en service for din husbil nu, sa &r
palitlig och lattillganglig bilservice for att den startklar nar reslusten kommer éver
pa sa satt minimera din stillestandstid. dig. Som auktoriserad Fiat Professional-

verkstad har vi specialistkompetens och
utrustning for service av chassi och driv-
lina pa alla husbilskoncept, baserade pa
Fiat Ducato.




ORUST MOTOR
SATSAR PA
HUSBILAR

- Avtal med Fiat Professional

Orust Motor har i flera decennier varit auktoriserad serviceverkstad for etablerade
marken pa bilsidan som Volkswagen, Volkswagen Transportbilar och Audi, som
dessutom kompletterats med Skoda och Seat. Nu inleds en satsning pa husbilar och
arbetsbilar, genom intadget av Fiat Professional.
-Med de majligheterna vi har nu kan vi 6ka volymen, sdger Orust Motors dgare,

David Backerbo.

Kvaliteten i verkstaden hos Orust Motor
har gjort att foretaget i flera artionden
haft ansvaret som auktoriserad ser-
viceverkstad for de tyska bilméarkena
Volkswagen, Volkswagen Transportbilar
och Audi. Det har dessutom expanderats
med Skoda och Seat pa senare ar.

"Maste vara pa tarna”

2020 kommer en satsning mot husbilar
och arbetsbilar inledas. Ett avtal har
tecknats med Fiat Professional som gor
att Orust Motor nu &r servicepartner till
det ansedda féretaget.

- Man maste vara pa tarna infor fram-
tiden. Det kommer att bli en 6kning pa
elbilar och det géller att se det positivt.
Vi kommer nu att lagga mycket fokus pa
Fiat Professional for att bredda oss pa
flera plan, férklarar David.

Planen &r inledningsvis att Orust
Motor kommer att genomféra service pa
husbilarnas och arbetsbilarnas motorer,
detta samarbete kan dock komma att
utdkas i framtiden i form av fullservice
samt forvaring.

- Det ar den langsiktiga planen med
Fiat Professional. Men det forsta steget
ar att borja med service pa husbilarna.
Vi har en ny verkstad som ar utbyggd till
150 % jamfért med utrymmet som fanns
innan. Med de majligheterna vi har nu
kan vi 6ka pa volymen, séger David.

Befinner sig i bra situation

For att klara av dessa satsningar behdvs
personal med den ratta kompetensen. |
det avseendet ser det véldigt ljust ut for
Orust Motor.

- Just nu befinner vi oss i en valdigt
bra situation. Vi ar ett bra géng, med
kapacitet att klara av lite mer. De senaste
aren har vi anstallt och hittat bra
personal som utbildat sig och star i
startgropen for att satta igdng med det
har. Pa sikt kan det tillkomma ytterligare
arbetstillfallen, men just for tillfallet
har vi det som kravs, konstaterar David
Backerbo.

Orust Motor k inledni is att g fora
service pa husbilarnas och arbetsbilarnas motorer.
Den langsiktiga planen &r att samarbetet med Fiat
f I ska kunna utékas till fullservice samt

P
Pr

férvaring.
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Expert pa robotgrasklipparna fran Husqvarna

"

"| SKRKLASS DE BASTA &
PA MARKNADEN"

Orust Motor kan erbjuda en helhetslosning vid kép av
Husqgvarnas robotgrasklippare. Den kompetenta personalen
installerar, servar och hanterar férvaringen av “robotarna”.

- Det ar skont att jobba med nagot man kan lite pa, sager
Christopher Onang pa Orust Motor.

Sedan fyra ar tillbaka jobbar Christopher
Onéng pa Orust Motor. Teknik och elek-
tronik har alltid varit ett intresse for honom,
darfor ar det ingen dverraskning att han
blivit ndgot av en guru pa robotgrasklip-
parna fran Husgvarna.

- Nar jag borjade har fick jag lara mig
hur man installerar dem, och tyckte det var
valdigt intressant. Det finns inga likadana
tomter. Man maste tankta till for att hitta
|6sningar, sager Christopher, som ocksa
jobbar i kundmottagningen och Husgvar-
na-butiken i Stora Hoga

Erbjuder expertis

Orust Motor erbjuder expertis nar det
galler att installera "robotarna” och fa dem
att fungera. Kunderna far radgivning och
information om vilka eventuella problem
som kan uppsta pa den specifika tomten.

- Nar vi kommer ut med maskinen
analyserar vi tomten. Sedan graver vi ned
begransningskabeln under jorden for att
halla den skyddad, istallet for att spika fast
den pa grasmattan.

Christopher och hans kollegor pro-
grammerar varje robot sa att den gar pa
ett specifikt och ratt satt och lagger in all
annan nodvandig information som be-

€hristopher Onéng

hovs. Med en erfarenhet pa over hundra-
tals installationer kan man kanna en trygg-
het i att ge fortroendet till Orust Motor.

- Och skulle det av nagon anledning
uppsta ett problem, kommer vi ut till kun-
den och atgardar det

Uppsving 2013

Robotgrasklipparna har funnits anda
sedan mitten av 1990-talet, men det rejéla
uppsvinget kom 2013 da efterfragan

M&%& Ians
robo!
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a funktioner som stérre kl|ppare 5

sm ttor upp till 600 m2.

exploderade. Och kunderna ar, minst sagt,
nojda med investeringen.

- Det ar nastan ingen som angrat sig.
Det ar en fruktansvard skon kansla, att
veta att produkten i sig och vara tjanster
fungerar bra, sager Christopher.

Vad betyder det langvariga Husqvarna-
samarbetet for er?
- Husqvarna och deras robotgrasklippare
arisarklass de basta pa marknaden. Det
ar skont att jobba med nadgot man kan
lite pa, och veta att det fungerar. Om det
ar nagot som felar ar det den manskliga
faktorn som ligger bakom. Att kunna salja
in det till kunden och verkligen lita pa det
man sager och forsékra dem om att det ar
det béasta de koper ar en véldig trygghet.
Né&r robotgrasklipparen arbetat klart
for sasongen erbjuder Orust Motor
forvaring dver vinterhalvéret. Personalen
rengor, servar och byter ut delar om det ar
nodvandigt. Kunden kan darmed i princip
sléppa ansvaret helt. Men det finns aven
mojlighet till serviceavtal, dar Orust Motor
hyr ut robotar under sasong.

Iqrar sluttnmqar med lutningar.upp t| W
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AUTOMOWER® 315X AUTOMOWER"® 430X AUTOMOWER"® 435X AWD

Avancerad ultratyst robotgrasklippare for Det perfekta valet aven fér mycket komplicerat Fyrhulsdriven robotgrasklippare for komplexa

komplexa grasmattor upp till 1600 m2. utformade grasmattor upp till 3200 m2. grasmattor upp till 3500 m?. Hanterar sluttningar
upp till 70% (35°).

UTOKAD GARANTI FOR HUSQVARNA AUTOMOWER®
TRE ARS EXTRA TRYGGHET
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HENAN: H3lla 815, 473 97 Henan | info@orustmotor.se | 0304-230 46

STORA HOGA HQ: Stationsvégen 5, 444 60 Stora Hoga,
stenungsund@orustmotor.se | 0303-40 48 40

STORA HOGA EBO: Stationsviagen 5, 444 60 Stora Hoga | info@ebo.nu | 0303-77 83 85

OPPETTIDER
BUTIK: mé&ndag-fredag 07:00-17:00 | VERKSTAD: mandag-fredag 07:00-16:00
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